Marie Simonssson 4

Foretagsstrateg - organisationsutvecklare - mentor -

4

Business 7ALKs®
Internationell kommunikation

”1 will give you my very best pice”

Nar ar ett "very best price” verkligen ett bra pris? Eller ar det kanske en introduktion till
kdpslaendet? | andra miljoer och kulturer sker affarer pa andra satt. Inga satt ar "ratt”
men del flesta ar "olika”. Det ar inte ovanligt att du alltfor sent inser att ni inte alls
forstod varandra under affarsmotet eller forhandlingen.

Internationella kommunikation handlar om hur var
omvarld férandras och att varlden krymper. Det dr inte
langre konstigt att kdpa varor direkt fran Kina eller att en
smafdretagare levererar till USA. | samma takt som var
marknad blivit global kommer ocksa krav pa att vi behover
anpassa var affairskommunikation. Det som ar sjalvklart i
Orsa ar inte lika sjalvklart i Nagoya eller Palm Springs. |
seminariet internationell kommunikation far du majlighet
att lara dig mer om affarskommunikation, métesvanor,
kroppssprak och ”do’s and don’ts ” fran Vst till Ost.

Hur férbereder du dig bast for att lyckas i affarer i andra lander? Vad ska du tanka pa, och hur gor
du i vardagen? Konceptet BusinessTALKs® har ett generellt seminarium om internationella
affarer. Vi erbjuder ocksa anpassade kurser om ni planerar aktiviteter pa en eller flera specifika
marknader. Om du vill lansera i USA eller kbpa i Kina hjalper vi till att férbereda er for resan.

”Dilemman uppstar — det som dr oetiskt i ditt land kan vara en
sjdlvklarhet i den andra partens hemland!”

Huvudsyftet i seminarierna ar att du och din grupp ska vidareutveckla er férstaelse for skillnader
och likheter i affarskulturer. Dessutom ska den 6kade forstaelsen ge er kunskap om hur olika
forhandlingstaktiker anvéands i olika kulturer. Nagot som ofta ar helt olika mellan olika lander. Vad
som ar oetiskt i ett land kan vara en sjalvklarhet i ett annat, och hur ska du hantera sadana
dilemman. | takt med den 6kade globaliseringen maste forstaelsen ga utanfor sjalva affaren om
langsikta affarsrelationer ska uppnas.

Kursmaterialet ar inbundet eller i pdrm, sa att du som deltagare kan ga tillbaka och anvanda det
som uppslagsbok. Dar kan du enkelt se hur det var med taktiker, mottaktiker och
forhandlingsstrategier nar du ska férbereda dina internationella affarsmoéten och férhandlingar i
framtiden!

Later det intressant? Kontakta mig gdrna for mer information!
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