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rhandla Framgang®

”For varje taktik finns en mottaktik”

Vi forhandlar hela tiden

For det mesta handlar det om mindre, omedvetna férhandlingar.

Da och da ar det betydelsefullt. Du kanske &r saljare eller inkdpare och behover véssa
forhandlingskompetensen. Kanske ska du férhandla 16n eller arbetsvillkor och tycker att
det ar skrammande att férhandla om dig sjalv. Eller sa handlar det kanske om familjen
eller grannsamverkan. Oavsett vilket behover du forsta forhandllngsprocessen for att
kunna na fram till bra I6sningar som bade du och den Ty i
andra parten ar ndjda med. ] :

Forhandla Framgﬁng@ ar ett koncept som handlar om
forhandlingsprocessens olika faser. Fran forberedelse till
genomforande. Liksom i alla processer finns olika metoder,
verktyg och steg for att du som forhandlare ska lyckas uppna
ditt mal. Nar du forstar férhandlingsprocessen och ditt eget
satt att arbeta med den kommer din sjalvkédnsla ocksa att starkas. Du kommer att kdnna sakerhet
och lugn i din férhandling, oavsett om du saljer, koper eller diskuterar med chefen. Nar du inte ar
pressad i férhandlingssituationen har du alla chanser att uppna framgangrika och langsiktiga
vinna-vinna resultat!

"Frin skrdmmande till spinnande” tycker Lennart som gick
vir kurs viren 2017

Under ett tvadagars seminarium lar du dig hur du gor och vilka metoder och verktyg som passar
dig bast. Genom att varva teori och praktikska évningar under kursdagarna har du chansen att
”kanna pad” och testa. Redan dar kommer du att fa en kick nar du inser hur enkla verktyg kan ge
stora resultat!

For foretag erbjuder vi skraddarsydda l6sningar dar vi anpassar seminariet till era egna behov. Da
finns ocksa majligheten att dela seminariet i tva endagars kurser med hemarbete pa den egna
arbetsplatsen emellan kursdagarna. Det ar ett uppskattat uppldagg som ger en mojlighet att
anvanda och testa foérhandlingsprocessen i den egna vardagen. De foretagsanpassade kurserna
erbjuds pa bade engelska och svenska.

Kursmaterialet ar inbundet eller i pdrm, sa att du som deltagare kan ga tillbaka och anvénda det

som uppslagsbok. Dar kan du enkelt se hur det var med taktiker, mottaktiker och
forhandlingsstrategier nar du ska férbereda dina forhandlingar i framtiden!

Later det intressant? Kontakta oss sa berdttar vi mer!
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